ビジネス・モデル・キャンバス（BMC）


⑤得るもの（収入）





⑨コスト（投資）





⑥資源


（ヒト・モノ・カネ）








⑦主な活動








③ｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝの


取り方











④価値を認知させ、届ける手段








⑧支援者・協力者


（パートナー）








②どのように役に立つか


（提供する価値）





①誰の為に役に立つか


（顧客）














